
D.L.C. – TopSales te Elsene - Nijvel  

D.LC. – TopSales is een bedrijf op vlak van Field Marketing voornamelijk actief in de 

grootdistributie of FMCG al meer dan 25 jaar. Wij zijn een ideale springplank voor 

afgestudeerden, werkzoekenden of mensen die nog een extra bijverdienste zoeken part- of 

fulltime en hun commerciële en organisatorische talenten willen toetsen. 

 

Voor één van onze klanten, in de FMCG sector, zoeken wij op heden naar   

 

Merchandiser  Retail (M/V/X) 

Vlaanderen - FOOD – Sportvoeding  

 

Ben jij een sportliefhebber met commerciële flair ? 

 

Ben jij een energieke sportliefhebber met een passie voor voeding, prestaties en 

resultaten? 

Ken jij het merk QNT en geloof je in de kracht van proteïne en supplementen?  

Ben je graag op de baan en haal je voldoening uit een perfect gevulde winkel? 

Dan ben jij misschien de Merchandiser die QNT zoekt! 

Als Merchandiser werk je nauw samen met Sami en ben je verantwoordelijk voor de 

opvolging van de winkels in heel Vlaanderen maar vooral in Vlaams-

Brabant/Antwerpen/Oost-Vlaanderen. Je zorgt ervoor dat het QNT-assortiment 

steeds optimaal zichtbaar is en correct wordt gepresenteerd. 

Deze functie is ideaal voor een gemotiveerd junior profiel dat graag wil groeien 

binnen Field Marketing. 

 

Jouw uitdaging: 

 

Je bezoekt dagelijks winkels volgens een efficiënte weekplanning (maandag tot 

vrijdag). 

Jouw takenpakket bestaat uit: 



• Je zorgt voor een aantrekkelijke en correcte presentatie van het QNT-

assortiment. 

• Je laadt nieuwe leveringen zelf in en vult de rekken aan. 

• Je bouwt displays en promotionele presentaties op volgens de richtlijnen. 

• Je controleert de beschikbaarheid van de producten en signaleert eventuele 

tekorten. 

• Je controleert of alle producten correct geprijsd zijn en zorgt ervoor dat 

ontbrekende prijskaartjes onmiddellijk worden aangebracht. Geen prijs 

betekent geen verkoop. 

• Je onderhoudt een goed contact met rayonverantwoordelijken en 

winkelmedewerkers. 

• Je rapporteert jouw bezoeken correct via de CRM-tool. 

• Je werkt nauw samen met Sami en ondersteunt de verdere uitbouw van QNT 

in Vlaanderen. 

 

Wie ben jij ? 

 

▪  Je bent gemotiveerd, dynamisch en leergierig. 

▪ Je hebt een passie voor sport en gezonde voeding. 

▪ Je werkt graag zelfstandig en bent graag onderweg. 

▪ Je hebt oog voor detail en zorgt ervoor dat alles er verzorgd uitziet. 

▪ Een eerste ervaring in merchandising, retail of winkelwerk is mooi 

meegenomen, maar geen must. 

▪ Je bent woonachtig bij voorkeur in de regio Dendermonde – Lokeren, zodat 

de verplaatsingen beperkt blijven. 

▪ Je beschikt over een rijbewijs B. 

▪ Je kan vlot werken met een smartphone en staat open om met een CRM-tool 

te leren werken. 

▪ Je spreekt vloeiend Nederlands. Een goede kennis van het Frans is een 

pluspunt.  

▪ Je werkt vlot met MS Office; ervaring met een CRM-systeem is mooi 

meegenomen. Je kan werken met MS Office (Excel inbegrepen).  



Jouw mindset: 

 

▪ Enthousiast en positief 

▪ Hands-on 

▪ Leergierig 

▪ Nauwkeurig 

▪ Zelfstandig 

▪ Teamplayer 

▪ Betrouwbaar 

▪ Sportief ingesteld 

    Kortom: we zoeken een gedreven sportfanaat die het QNT-DNA leeft en 

uitstraalt.  

 

Wat wij U bieden:  

 

Een voltijds contract van onbepaalde duur.  

Een gevarieerde functie waarin merchandising en commercieel relatiebeheer hand in 

hand gaan.  

Een grondige opleiding over de producten, het CRM-systeem en de commerciële 

werking van QNT.  

De kans om mee te bouwen aan de groei van een sterk internationaal 

sportvoedingsmerk.  

Een marktconform salarispakket, in lijn met een junior profiel, aangevuld met 

extralegale voordelen. 

 

Waarom kiezen voor deze functie? 

Bij TopSales krijg je de kans om je carrière in Field Marketing op te starten of verder 

uit te bouwen. Je werkt samen met een ervaren collega, leert de kneepjes van het 

vak en draagt elke dag bij aan de zichtbaarheid van een sterk internationaal 

sportmerk op de winkelvloer. 

 



Sollicitatieprocedure:  

Stuur je CV en motivatiebrief ter attentie van info@topsales.be 
 
Graag minstens 1 referentie opgeven aub. 
 
Elevator pitch: Laat een videoboodschap achter van maximum 2 minuten via onze 
site waarbij je jezelf kort even voorstelt en probeert te verkopen: 
 
In de video hadden wij graag dat u: 

1. Jezelf kort even voorstelt 
2. Wat je aanspreekt in de vacature 
3. Waarom jij de kandidaat bent die we zoeken en dienen aan te werven 

mailto:info@topsales.be

